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Reden	Sie	nur	oder	haben	Sie	etwas	zu	sagen?

Zuhörende mit der eigenen Präsentation zu fesseln und Gesprächsinhalte überzeugend im Kopf 
des Gegenübers zu platzieren sind Fertigkeiten, die erlernbar sind.

Wecken Sie Ihr Redner*innen-Potenzial! Begeistern Sie Ihr Publikum und Ihre 
Gesprächspartner*innen. Faszinieren Sie Ihre Zuhörenden mit schwungvollen, dynamischen 
und lebendigen Beispielen und bleiben Sie so positiv in Erinnerung. Schärfen Sie Ihre Wirkung 
auf andere durch eine verbesserte Rhetorik und eine gewinnende Körpersprache. Holen Sie 
mehr aus Ihrer PowerPoint-Präsentation heraus und gewinnen Sie Ihre Zuhörenden vor allem 
auf der emotionalen Ebene. Gute Ideen verkaufen sich in den seltensten Fällen von allein. 
Es ist heute mehr denn je notwendig, sich und seine Leistungen, Produkte etc. erfolgreich zu 
präsentieren, d. h. „vorzuzeigen, anderen vor Augen zu führen.“

Zu einer überzeugenden Präsentation gehören ein pfiffiges Konzept, ein selbstsicherer Auftritt 
und der souveräne Umgang mit modernen Präsentationsmedien. Es ist wichtig, dass die 
Vortragenden flexibel die individuellen Interessen der Zuhörenden bedienen, sie mitnehmen 
und gleichzeitig das Thema im Auge behalten. Ein Balanceakt, der Übung und Know-how 
erfordert. Wie das geht? Ich zeige es Ihnen gerne.
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Michael Fridrich
E I N F A C H K L A R T E X T

Inhalte	

• Präsentationsanlässe
•  Aufbau einer Präsentation

•  Konkrete Beispiele für „Ohrenöffner“
•  Vorstellung/elevator pitch
•  Hauptteil
•  Ausstiege, die wirken

•  Sprachkompetenz, die
•  Ihre Kompetenz zeigt 
•  Ihre Zuhörer*innen begeistert

•  Optional: kurzes Stimmtraining
•  Wie der Körper „spricht“
•  Der Umgang mit Lampenfieber
•  Konkrete Praxisübungen, optional mit Kamerabegleitung
•  Ihre Wunschthemen?

Die finalen Seminarbausteine legen wir in einem gemeinsamen, kostenfreien Vorgespräch 
fest.

Umfang
1 Tag 

Methoden
Sie erarbeiten und trainieren die Erfolgsfaktoren für einen überzeugenden und gewinnenden 
Vortrag. Sie probieren verschiedene Präsentationstechniken unmittelbar in konkreten 
Situationen aus.

Handout
... mit weiteren Informationen, Checklisten und ergänzenden Übungen. Sie erhalten die 
Unterlagen per E-Mail.

Zielgruppe
Fach- und Führungskräfte sowie Mitarbeitende aus Wirtschaftsorganisationen oder 
öffentlichen Verwaltungen, die wirkungsvolle und überzeugende Präsentationen halten und 
die eigene Kompetenz im Rahmen von Projekten, Vorschlägen und Ideen verbessern wollen.

Kontakt
Ich freue mich über Ihre Anfrage. Schicken Sie einfach eine E-Mail an
info@einfach-klartext.de oder rufen Sie mich unter 0241 47 58 67 13 an.
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